BOJITE SE KRIZE? NEMUSITE

0 tom, co pro stavebni firmu znamena soucasna krize, jsme si povidali s panem Tomasem Rihou, majitelem stavebni firmy.

W Stavebnictvi prave proziva neprilis veselé
obdobi, jak je na tom vase firma?

Prvni pfiznaky soucasné situace jsme zacali regis-
trovat uz koncem minulého roku, kdy doSlo k prud-
kému dtlumu predevsim developerskych projekttl.
Touto skuteCnosti se dostala do ekonomickych
problému nejedna mald a stfedni” firma zabyvajici
se vystavbou, rekonstrukel nebo jakymikoli do-
davkami pro stavebni odvétvi. Vzhledem k tomu,
Ze jsme na Ceském trhu jiZ delSi dobu, dokdzali
jsme si vybudovat nejen solidni jméno, ale snad
i pozici, kterd nam pomUize prezit.

m Mate tedy nedostatek prace?

Vite, v poslednich letech u nds vznikla spousta
firem, které vyuzily velkého stavebniho boomu.
A prestoZe provadély méné kvalitni prdci, Casto
nekvalifikovanymi pracovniky, dafilo se jim pro-
plouvat. My jsme vZdycky volili opacnou strategii.
Nechtél bych hovorit o mnoZstvi odvedené prace,
pro nas je prioritni otazkou predevsim jeji kvalita
a samozigjmé seridzni jedndni se zakaznikem.
A snad pravé proto se nas proklamovana situace
tolik nedotyka.

W Jak se krize dotkla mensich firem a Ziv-
nostniki ?

V poslednich nékolika letech nardstala poptavka
po stavebnich pracich, kterou nabidka trhu v Ces-

ké republice nebyla schopna pokryt. Tento fakt
vedl k ndristu neodbornych a neprofesionalnich
firem na dkor solidnich firem zakladajicich si na
komplexnosti a kvalité poskytovanych sluzeb.
Firmy, které si  byly vedomy moZnosti Ubytku
zakazek v zavislosti na developerech, si budovaly
nezavislé postaveni na trhu. Toto jedndni minima-
lizovalo mozny dopad na nésledny ekonomicky
vyvoj. Firmy, které tak neucinily, maji v soucasné
dobé obrovské problémy.

W A mezi kieré z téchto firem patfi prave ta
Vase?

Diky pravé této nestale situaci na trhu se drzi firmy,
které maji zajem o zakaznika. Zakaznik by mél mit

dojem, Ze md o néj firma zajem a je schopna mu
nabidnout odbomé a seriozni sluzby, profesiondl-
ni pristup a predevsim nejvySSi kvalitu provadé-
né prace! Velice dilezité je také prvotni osobni
jednani, kde ziskame predstavu o pozadavcich
naSeho Klienta. Az poté se zpracovava specifickou
nabidku jak cenovou tak nabizi presny prehled
praci i materidl. Zakaznik by mél mit moznost
feSit svoje pripominky a pozadavky s opravnénou
0sobou.
W Jste firmakiera se spiSe orientuje na
soukromy sektor. Ziistanete i nadale na této
pozici?
Ano,i pokud by soucasny Gtlum pokracoval , re-
cese nam ziejmé nehrozi. Je stale spousta lokalit,
kde je stavebni hlad a i kdyZ se pritvrzuje konku-
rencni boj, je na nas, jak se dokazeme prosadit.V
soucasnosti mame mnoho spokojenych zakazni-
kU, a fakt,Ze si u nas zakaznik objednédva dodavku
stavebnich praci i rok dopredu, je pomémé velké
zadostiucinéni. Mozna vyslovim ponékud Kacif-
skou mySlenku, ale myslim, Ze naSe stavebnictvi
tuto situaci potfebovalo. Tohle je snad jedina
moznost oddeélit“ zrno od plev*“.Vsem soucasnym
i budoucim stavebnikiim, preji $tastnou volbu pri
vybéru dodavatele stavebnich pract. 3
Tomas Riha




